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ABSTRAK

Muhammad Fachrian Haryadi. 2025, dengan judul “Peran Leasing dalam
meningkatkan penjualan dalam dealer (Studi Kasus: PT Hadji Kalla Toyota
Polman”

Industri Otomotif di Indonesia terus mengalami peningkatan seiring dengan
mobilitas Masyarakat yang semakin tinggi. Namun tidak semua elemen mampu
untuk membeli kendaraan secara tunai. Kondisi ini memberikan peluang bagi
Perusahaan Leasing dalam pemberian Fasilitas Kredit Kendaraan. Kredit
Kendaraan ini diatur dalam Undang-undang Nomor 42 Tahun 1999 yang menjaga
hak-hak perusahaan pembiayaan (leasing) terhadap objek yang dijaminkan
hingga lunasnya kewajiban pembayaran debitur. Peraturan Otoritas Jasa
Keuangan (OJK) Nomor 35/POJK.05/2018 menetapkan standar dan ketentuan
terkait hak dan kewajiban perusahaan pembiayaan, baik terhadap mitra bisnis
seperti dealer maupun kepadakonsumen akhir. Beberapa poin penting yang diatur
meliputi:Pengaturan kegiatan pembiayaan seperti pembiayaan modal kerja,
pembiayaan investasi, dan pembiayaan multiguna. Perlindungan konsumen, yang
mencakup informasi yang wajib diberikan oleh perusahaan pembiayaan kepada
konsumen terkait persyaratan, biaya, serta hak dan kewajiban dalam perjanjian
pembiayaan. Tujuan dari Penelitian ini untuk mengetahui peran Leasing untuk
mendukung Dealer (Terkhusus PT Hadji Kalla Toyota Polman) dalam
meningkatkan penjualan. Penelitian ini menggunakan pendekatan kuantitatif
Dimana didapatkan bahwa selama 2020 hingga 2024 tercatat PT Hadji Kalla
Toyota Polman menjual unit kendaraan sebnyak 1.955 unit yang 71% atau
sebanyak 1.388 unit merupakan penjualan kredit, dan 29% atau 567 unit
sisanya merupakan pembayaran cash. Ini berarti Pengaruh Leasing sangat
signifikan terhadap peningkatan jumlah penjualan kendaraan.

Kata Kunci: Leasing, Keuangan, Kredit, Penjualan, PT Hadji Kalla Toyota
Polman



ABSTRACT

Muhammad Fachrian Haryadi. 2025, with the title "The Role of Leasing in
Increasing Sales in Dealers (Case Study: PT Hadji Kalla Toyota Polman"

The Automotive Industry in Indonesia continues to increase along with the
increasing mobility of the Community. However, not all elements are able to buy
vehicles in cash. This condition provides an opportunity for Leasing Companies in
providing Vehicle Credit Facilities. This Vehicle Credit is regulated in Law Number
42 of 1999 which protects the rights of financing companies (leasing) to the
collateralized objects until the debtor's payment obligations are paid off. Financial
Services Authority (OJK) Regulation Number 35/POJK.05/2018 stipulates
standards and provisions related to the rights and obligations of financing
companies, both to business partners such as dealers and to end consumers.
Some important points that are regulated include: Regulation of financing activities
such as working capital financing, investment financing, and multipurpose
financing. Consumer protection, which includes information that must be provided
by financing companies to consumers regarding the requirements, costs, and
rights and obligations in the financing agreement. The purpose of this study is to
determine the role of Leasing to support Dealers (specifically PT Hadji Kalla Toyota
Polman) in increasing sales. This study uses a quantitative approach where it was
found that during 2020 to 2024, PT Hadji Kalla Toyota Polman sold 1,955 vehicle
units, of which 71% or 1,388 units were credit sales, and 29% or 567 units were
cash payments. This means that the influence of Leasing is very significant in
increasing the number of vehicle sales.

Keywords: Leasing, Finance, Credit, Sales, PT Hadji Kalla Toyota Polman
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